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Tipo de Documento [NUumero de Documento [Nombre Apellidos

CcC 1000273419 VALENTINA VEGA AREVALO
CcC 1000273419 VALENTINA VEGA AREVALO
CcC 1000273419 VALENTINA VEGA AREVALO
CcC 1000273419 VALENTINA VEGA AREVALO
CcC 1000273419 VALENTINA VEGA AREVALO
CcC 1000273419 VALENTINA VEGA AREVALO




CC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CcC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CcC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CcC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CcC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CcC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CcC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CcC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CcC 1001198384 CARLOS FERNANDO RUIZ LARROTA
CcC 1001995582 CAMILA LORAINE OTERO PADILLA
CcC 1001995582 CAMILA LORAINE OTERO PADILLA
CcC 1001995582 CAMILA LORAINE OTERO PADILLA




CC 1001995582 CAMILA LORAINE OTERO PADILLA

CC 1001995582 CAMILA LORAINE OTERO PADILLA

CcC 1001995582 CAMILA LORAINE OTERO PADILLA

CcC 1001995582 CAMILA LORAINE OTERO PADILLA

CcC 1001995582 CAMILA LORAINE OTERO PADILLA

CC 1002211056 CAMILO JOSE VEGA TATIS

CC 1002211056 CAMILO JOSE VEGA TATIS

CC 1002211056 CAMILO JOSE VEGA TATIS

CC 1002211056 CAMILO JOSE VEGA TATIS

CC 1002468456 KELLYS JOHANNA OLIVERA OLIVERA
CC 1002523892 SANDRA ROCIO BARAHONA VILLAMIL
CcC 1002523892 SANDRA ROCIO BARAHONA VILLAMIL
CcC 1002523892 SANDRA ROCIO BARAHONA VILLAMIL
CcC 1002523892 SANDRA ROCIO BARAHONA VILLAMIL




CC 1002523892 SANDRA ROCIO BARAHONA VILLAMIL
CC 1002523892 SANDRA ROCIO BARAHONA VILLAMIL
CcC 1002523892 SANDRA ROCIO BARAHONA VILLAMIL
CcC 1002523892 SANDRA ROCIO BARAHONA VILLAMIL
TI 1002683081 PAOLA ANDREA PORRAS HUERTAS
TI 1002683081 PAOLA ANDREA PORRAS HUERTAS
TI 1002683081 PAOLA ANDREA PORRAS HUERTAS
TI 1002683081 PAOLA ANDREA PORRAS HUERTAS
TI 1002683081 PAOLA ANDREA PORRAS HUERTAS
TI 1002683081 PAOLA ANDREA PORRAS HUERTAS
TI 1002683081 PAOLA ANDREA PORRAS HUERTAS
TI 1002683081 PAOLA ANDREA PORRAS HUERTAS
TI 1002694793 ADRIANA LORENA CACERES DIAZ

TI 1002694793 ADRIANA LORENA CACERES DIAZ




TI 1002694793 ADRIANA LORENA CACERES DIAZ
TI 1002694793 ADRIANA LORENA CACERES DIAZ
TI 1002694793 ADRIANA LORENA CACERES DIAZ
TI 1002694793 ADRIANA LORENA CACERES DIAZ
TI 1002694793 ADRIANA LORENA CACERES DIAZ
TI 1002694793 ADRIANA LORENA CACERES DIAZ
TI 1003475786 DANIELA ALEJANDRA MALAVER GARZON
TI 1003475786 DANIELA ALEJANDRA MALAVER GARZON
TI 1003475786 DANIELA ALEJANDRA MALAVER GARZON
CC 1003502709 SOL ERLINDA OSORIO PEREZ
CC 1003502709 SOL ERLINDA OSORIO PEREZ
CcC 1003502709 SOL ERLINDA OSORIO PEREZ
CcC 1003502709 SOL ERLINDA OSORIO PEREZ
CcC 1003502709 SOL ERLINDA OSORIO PEREZ




CC 1003502709 SOL ERLINDA OSORIO PEREZ

CcC 1003504268 ANDRES ALFONSO ROMERO SUAREZ

CC 1003504268 ANDRES ALFONSO ROMERO SUAREZ

CC 1003504268 ANDRES ALFONSO ROMERO SUAREZ

CC 1003504268 ANDRES ALFONSO ROMERO SUAREZ

CC 1003504268 ANDRES ALFONSO ROMERO SUAREZ

CC 1003504268 ANDRES ALFONSO ROMERO SUAREZ

CC 1003504268 ANDRES ALFONSO ROMERO SUAREZ

CC 1003504268 ANDRES ALFONSO ROMERO SUAREZ

CC 1007389488 LUISA FERNANDA CONTRERAS QUINTANA
CC 1007389488 LUISA FERNANDA CONTRERAS QUINTANA
CcC 1007389488 LUISA FERNANDA CONTRERAS QUINTANA
CcC 1007389488 LUISA FERNANDA CONTRERAS QUINTANA
CcC 1007389488 LUISA FERNANDA CONTRERAS QUINTANA




CC 1007389488 LUISA FERNANDA CONTRERAS QUINTANA
CC 1007389488 LUISA FERNANDA CONTRERAS QUINTANA
CC 1007892226 ANDERSON YARIT MARIMON CAVADIA

CC 1007892226 ANDERSON YARIT MARIMON CAVADIA

CC 1007892226 ANDERSON YARIT MARIMON CAVADIA

CC 1007892226 ANDERSON YARIT MARIMON CAVADIA

CC 1007892226 ANDERSON YARIT MARIMON CAVADIA

CC 1007892226 ANDERSON YARIT MARIMON CAVADIA

CC 1007892226 ANDERSON YARIT MARIMON CAVADIA

CC 1016030733 LEIDY VIVIANA HERNANDEZ HINCAPIE
CC 1016030733 LEIDY VIVIANA HERNANDEZ HINCAPIE
CcC 1016030733 LEIDY VIVIANA HERNANDEZ HINCAPIE
CcC 1016030733 LEIDY VIVIANA HERNANDEZ HINCAPIE
CcC 1016030733 LEIDY VIVIANA HERNANDEZ HINCAPIE




CC 1016030733 LEIDY VIVIANA HERNANDEZ HINCAPIE
CC 1016030733 LEIDY VIVIANA HERNANDEZ HINCAPIE
CC 1016063876 LISETH PAOLA MUNEVAR MUNEVAR
CC 1016063876 LISETH PAOLA MUNEVAR MUNEVAR
CC 1020792902 YUDY LIZBETH PEREZ ALONSO

CC 1020792902 YUDY LIZBETH PEREZ ALONSO

CC 1020792902 YUDY LIZBETH PEREZ ALONSO

CC 1020792902 YUDY LIZBETH PEREZ ALONSO

CC 1020792902 YUDY LIZBETH PEREZ ALONSO

CcC 1020792902 YUDY LIZBETH PEREZ ALONSO

CcC 1020792902 YUDY LIZBETH PEREZ ALONSO

CcC 1020792902 YUDY LIZBETH PEREZ ALONSO

CcC 1024592379 DARILIS CUESTA VALOYES

CcC 1024592379 DARILIS CUESTA VALOYES




CC 1024592379 DARILIS CUESTA VALOYES

CC 1024592379 DARILIS CUESTA VALOYES

CcC 1024592379 DARILIS CUESTA VALOYES

CcC 1024592379 DARILIS CUESTA VALOYES

CcC 1024592379 DARILIS CUESTA VALOYES

CcC 1024592379 DARILIS CUESTA VALOYES

CC 1052091366 YISELLY SMITH TORRES CARVAJAL
CC 1070973200 OLGA MILENA SALAMANCA VASQUEZ
CC 1070973200 OLGA MILENA SALAMANCA VASQUEZ
CcC 1070973200 OLGA MILENA SALAMANCA VASQUEZ
CcC 1070973200 OLGA MILENA SALAMANCA VASQUEZ
CcC 1070973200 OLGA MILENA SALAMANCA VASQUEZ
CcC 1070973200 OLGA MILENA SALAMANCA VASQUEZ
CcC 1070973200 OLGA MILENA SALAMANCA VASQUEZ




CC 1070973200 OLGA MILENA SALAMANCA VASQUEZ
CcC 1088156112 JHAIVER ANDRES BRAVO BRAVO
CC 1088156112 JHAIVER ANDRES BRAVO BRAVO
CC 1088156112 JHAIVER ANDRES BRAVO BRAVO
CC 1088156112 JHAIVER ANDRES BRAVO BRAVO
CC 1088156112 JHAIVER ANDRES BRAVO BRAVO
CC 1088156112 JHAIVER ANDRES BRAVO BRAVO
CC 1098714057 VIVIAN LIZETH SOLANO PEREZ
CC 1098714057 VIVIAN LIZETH SOLANO PEREZ
CC 1098714057 VIVIAN LIZETH SOLANO PEREZ
CC 1098714057 VIVIAN LIZETH SOLANO PEREZ
CcC 1098714057 VIVIAN LIZETH SOLANO PEREZ
CcC 1098714057 VIVIAN LIZETH SOLANO PEREZ
CcC 1098714057 VIVIAN LIZETH SOLANO PEREZ




CC 1140855146 LUIS ANGEL EDINSON ALBERTO GONZALEZ FRANCO
CC 1140855146 LUIS ANGEL EDINSON ALBERTO GONZALEZ FRANCO
CcC 1140855146 LUIS ANGEL EDINSON ALBERTO GONZALEZ FRANCO
CcC 1140855146 LUIS ANGEL EDINSON ALBERTO GONZALEZ FRANCO
CcC 1140855146 LUIS ANGEL EDINSON ALBERTO GONZALEZ FRANCO
CcC 1140855146 LUIS ANGEL EDINSON ALBERTO GONZALEZ FRANCO
CcC 1140855146 LUIS ANGEL EDINSON ALBERTO GONZALEZ FRANCO
CC 40393855 MERCEDES GUTIERREZ PINTO
CC 40393855 MERCEDES GUTIERREZ PINTO
CcC 40393855 MERCEDES GUTIERREZ PINTO
CcC 40393855 MERCEDES GUTIERREZ PINTO
CcC 40393855 MERCEDES GUTIERREZ PINTO
CcC 40393855 MERCEDES GUTIERREZ PINTO
CcC 40393855 MERCEDES GUTIERREZ PINTO




CC 40393855 MERCEDES GUTIERREZ PINTO

CcC 51955069 LILIANA CONSUELO GONZALEZ DE ALMEIDA
CC 51955069 LILIANA CONSUELO GONZALEZ DE ALMEIDA
CC 51955069 LILIANA CONSUELO GONZALEZ DE ALMEIDA
CC 51955069 LILIANA CONSUELO GONZALEZ DE ALMEIDA
CC 51955069 LILIANA CONSUELO GONZALEZ DE ALMEIDA
CC 51955069 LILIANA CONSUELO GONZALEZ DE ALMEIDA
CC 51955069 LILIANA CONSUELO GONZALEZ DE ALMEIDA
CC 51955069 LILIANA CONSUELO GONZALEZ DE ALMEIDA
CC 51955069 LILIANA CONSUELO GONZALEZ DE ALMEIDA
CC 66745601 LINA MARIA SARRIA DIAZ

CC 66745601 LINA MARIA SARRIA DIAZ

CC 66745601 LINA MARIA SARRIA DIAZ

CC 66745601 LINA MARIA SARRIA DIAZ




CC 66745601 LINA MARIA SARRIA DIAZ
CC 66745601 LINA MARIA SARRIA DIAZ
CcC 66745601 LINA MARIA SARRIA DIAZ
CcC 66745601 LINA MARIA SARRIA DIAZ
CC 66952044 YASMIN EUGENIA MOSQUERA MOSQUERA
CC 66952044 YASMIN EUGENIA MOSQUERA MOSQUERA
CC 66952044 YASMIN EUGENIA MOSQUERA MOSQUERA
CC 66952044 YASMIN EUGENIA MOSQUERA MOSQUERA
CC 66952044 YASMIN EUGENIA MOSQUERA MOSQUERA
CcC 66952044 YASMIN EUGENIA MOSQUERA MOSQUERA
CcC 66952044 YASMIN EUGENIA MOSQUERA MOSQUERA




Reporte de Juicios de Evalu.

Estado

Competencia

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION




EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATLOIAC NE MEDACANCEA

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

CoOTIDATEIACS DE MEDOCANCOD




EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEDO.

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATLIAC NE MEDACANCEAN

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

CoOTIDATECIACS NE MEDOCANCOD

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.




EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEDO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COoIDRDATECIAC DE MEDOCANDCO

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS




EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATEIAC NE MEDACANCA

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COoIDRDATECIAC DE MEDOCANDCO

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA




EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATIEGIAS DE EXHIBICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATEIAC NE MEDACANCA

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COoIDRDATECIAC DE MEDOCANDCO

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA




EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATEIAC NE MEDAANCA

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COoIDRDATECIAC DE MEDOCANDCO

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA




EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COoIDRDATECIAC DE MEDOCANDCO

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS




EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATEIAC NE MEDACANCA

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COoIDRDATECIAC DE MEDOCANDCO

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTIDATECIACS DE MEDCANCOD

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA




EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATIEGIAS DE EXHIBICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATEIAC NE MEDACANCA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATLIAC NE MEDACANCEAN

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION




EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATLOIAC NE MEDACANCEA

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA EMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTIDATECIACS DE MEDCANCOD

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA




EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATIEGIAS DE EXHIBICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATEIAC NE MEDACANCA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIBICION.

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTIRATEGIAS DE EXHIBICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COTDATEIAC NE MEDACANCA

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.




EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEDO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA CMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

EN FORMACION

2864 - ANALIZAR LOS RESULTADOS CONTABLES Y FINANCIEROS SEGUN
LOS CRITERIOS DE EVALUACION ESTABLECIDOS POR LA ORGANIZACION

EN FORMACION

3365 - PROYECTAR EL MERCADO DE ACUERDO CON EL TIPO DE PRODUCTO
O SERVICIO Y CARACTERISTICAS DE LOS CONSUMIDORES Y USUARIOS

EN FORMACION

3367 - IMPLEMENTAR LAS ACCIONES DE PENETRACION DEL PRODUCTO O
SERVICIO EN EL MERCADO DE ACUERDO CON LA RENTABILIDAD Y

COoIDRDATECIAC DE MEDOCANDCO

EN FORMACION

3371 - MANEJAR CONTACTOS COMERCIALES DE ACUERDO CON LA
ACTIVIDAD DE MERCADEO.

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3379 - PLANEAR ACTIVIDADES DE MERCADEO QUE RESPONDAN A LAS
NECESIDADES Y EXPECTATIVAS DE LOS CLIENTES Y A LOS OBJETIVOS DE

LA LCMDDECA

EN FORMACION

3387 - GESTIONAR LAS SUPERFICIES EN LOS PUNTOS DE VENTA SEGUN
ESTRATEGIAS DE EXHIRICION




acion

Resultado de Aprendizaje

Juicio de Evaluacién

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RENCDICIO DEACIIEDDA CAN A DALITICA DEL A NDCANIZACIAN

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51473 - DISENAR LA DISTRIBUCION DEL ESPACIO EN EL ESTABLECIMIENTO
SEGUNIAS SUPFREICIES Y ESTRATEGIAS DE EXHIRICION

APROBADO

51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO
NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y

ClL TIDO DE DDADLICTO O SEDVIACIO

APROBADO

51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA
TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD

INDILISTRIAL _SEAUIN DALITICA CAOMEDACIAL NE LA CMDDRDESA V. TENNDENCIAS

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE1 QS CIIENTES

APROBADO




51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RDENCCICIN DEACHEDNAN CAN LA DALTICA DE LA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDCANA _CEAUIN TIDAS NE MEDAANANCS VY NE DDANICTAC ADLI~ANDNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMRLIMNMIENTA DE 1L NS TEDMINAS NENECACIACIAN 1 DPEalLDlLIESTA Y

APROBADO

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

SCOUINEL DRDAGCDAMA NDNC DLIRLICINANDN VY DDAMACIAN DE LA CMDDRDESA

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDOO QN P IETIN/OC DE LA CMDDECA

APROBADO

51473 - DISENAR LA DISTRIBUCION DEL ESPACIO EN EL ESTABLECIMIENTO
SEGUNIAS SUPFREICIES Y ESTRATEGIAS DE EXHIBICION

APROBADO

51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO
NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y

Cl DO NDE DDANLICTO O CED\/ACIO

APROBADO

51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA
TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD

INDILISTRIAL _SEAUIN DALITICA COMEDACIAL NC A CMDPDDESA V. _TENDENCIAS

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RENCEICIO DE ACIIERDNDA CAN I A DALITICA DELA ARG ANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDRDCADAO SEQUIN TIRDAS NE MEDCANAS VY NEDRRDANLICTAS ADRLICANNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDRECA

APROBADO




51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLIMDLIMNMIENTA DE 1 NS TEDMINANS NE NECANCSIACIAN Ol DDECLIDIIECTA VY

APROBADO

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

SN L DDACDAMA NE DIDLISINAN Y DDAMACSIAN NE LA CMDDECA

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDDOO CONQRIETIN/OC NE LA FMNMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

DENELI~IN N ACLIEDNAN AN LA DALITICA DE LA D ANIZACIAN

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO

ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDDO CONQRIETIN/OC NE LA FMNMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO
ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS

V/ADIARL DO N MEDA—ANAN

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RENCLDICIO DE ACLIEDDO CAON LA DALITICA DE LA ODCANIZACIAON

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDCADOQ SECLIN TIDAOC NE MEDOCADNQO N DNE DDRDANLICTAOC ADLICANDO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON |JAPROBADO
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDRECA

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL APROBADO

EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMDRLIMNMIENTA DE 1L NS TEDMINAS DNENECACIACIAN 1l DPEalIDlLIESTA Y




51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES APROBADO
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

cCAUIN EL DRACDAMA DE DRDLRLICIDAD VY DDAOAMACIAN DNE LA CMDDESA

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO

ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDINA AN ADIETN/AC N | A CANMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RENECCICIN DEACHEDNAN CAN LA DALTICA DELA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDCANA _CEAUIN TIDAS NE MEDAANANCS VY NE DDANICTAC ADLI~ANDNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMRLIMNMIENTA DE 1L NS TEDMINAS NENECACIACIAN 1 DPEaLIDlLIESTA Y

APROBADO

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

SCOUINCL DRDAGDAMA NC DLIRLICINAD VY DDAMACIAN DE LA CMDDESA

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDOO CON QP IETIN/OC DE LA CMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO
SATISEACCION DE1 QS CIIENTES

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

DENCRICIO DE ACLIEDNOO CON LA DALITICA DE LA ODCANIZACIAON

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO

PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MERDCADAO SEGUIN TIRDAS NE MEDCANAS VY NEDRDRDANICTAS ADRLICANNA




51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON |JAPROBADO
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CADDEC A

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL APROBADO
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMDLIMNMIENTA NOE | AAC TEDAMINAC NE NECACIACIAON Ll _DDECLIDLIDCTA

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES APROBADO
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

S LN Bl DDACDAMA DNDE DLIDLICINAD VY DDAMACIAN DE LA CMDDECA

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO

ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDDOO CON QRIETINV/OG NE LA FMNMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RENCEICIO DE ACIIEDRDDA CAN I A DALITICA DELA ARG ANIZACIAN

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RDENECICIN DEACHEDNAN CAN LA DALTICA DELA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEROCADO SEGUIN TIRDAS NE MERDCANAS VY NERRDANLICTAS ARLICANNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDOO QN QP IETIN/OC DE LA CMDDECA

APROBADO




51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO
SATISEACCIAN DE 1 OS CIIENTES

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

DENECLI~IN N ACLIEDNAN AN LA DALITICA DE LA D ANIZACIAN

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDA~ANAN _CEALIN TIDAC W MEDA~ANANC VY NE DDANLICTAC ADLICANNA

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON JAPROBADO
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CADDEC A

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL APROBADO
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLIMDLIMIENTA DOE | AAC TEDAMINIAOC NWE NECACIACIAON Ll _DDECLIDLIECTA

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES APROBADO
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

SN Bl _DDACDAMA DE DLIDLICINAD VY DDAMACIAN DE LA CMDDECA

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO

ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDDO CONQRIETIN/OC NE LA FMNMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RDENECICIN DEACHEDNAN CAN LA DALTICA DELA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEROCADO SEGUIN TIRDAS NE MERDCANAS VY NERRDANLICTAS ARLICANNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMDRLIMNMIENTA DE 1L NS TEDMINAS DNENECACIACIAN 1 DPEalDlIESTA Y

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO




51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDNA AN ADIETIN/AC e | A CANMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO
SATISEACCION DE 1 QS CLIENTES

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

DENECLI~IN N ACLIEDNAN AN LA DALITICA DE LA D ANIZACIAN

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDA~ANAN _CEALIN TIDAC W MEDA~ANANC VY NE DDANLICTAC ADLICANNA

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON |JAPROBADO
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDEC A

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL APROBADO
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLIMDLIMIENTA DOE | NG TEDAMINIAOC NWE NECACIACIAON Ll _DDECLIDLIEC T

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO

ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDDO CONQRIETIN/OC NE LA FMNMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RDENECICIN DEACHEDNAN CAN LA DALTICA DELA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEROCADO SEGUIN TIRDAS NE MERDCANAS VY NERRDANLICTAS ARLICANNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMDRLIMNMIENTA DE 1L NS TEDMINAS DNENECACIACIAN 1 DPEalDlIESTA Y

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO




51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDNA AN ADIETIN/AC e | A CANMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RONCCICIN DE ACIIEDNA AN LA DALITICA NE LA D ANIZACIAN

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RENECCICIN DEACHEDNAN CAN LA DALTICA DELA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDCANA _CEAUIN TIDAS NE MEDAANANCS VY NE DDANICTAC ADLI~ANDNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMRLIMNMIENTA DE 1L NS TEDMINAS NENECACIACIAN 1 DPEaLIDlLIESTA Y

APROBADO

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

SCOUINCL DRDAGDAMA NC DLIRLICINAD VY DDAMACIAN DE LA CMDDESA

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDOO CON QP IETIN/OC DE LA CMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO
SATISEACCION DE1 QS CIIENTES

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

DENCRICIO DE ACLIEDNOO CON LA DALITICA DE LA ODCANIZACIAON

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO

PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MERDCADAO SEGUIN TIRDAS NE MEDCANAS VY NEDRDRDANICTAS ADRLICANNA




51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON |JAPROBADO
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CADDEC A

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL APROBADO
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMDLIMNMIENTA NOE | AAC TEDAMINAC NE NECACIACIAON Ll _DDECLIDLIDCTA

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES APROBADO
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

S LN Bl DDACDAMA DNDE DLIDLICINAD VY DDAMACIAN DE LA CMDDECA

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO

ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDDOO CON QRIETINV/OG NE LA FMNMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

51498 - VALORAR EL CICLO DE VIDA DEL PRODUCTO O SERVICIO DE APROBADO
ACUERDO CON LAS CARACTERISTICAS DEL CONSUMIDOR Y LAS

\LADRIARLEC OEL MEDCANO -

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RENCEICIO DEACLIEDNA CAN I A DALITICA DE I,/\ QARG ANIZACIAN

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDRCADO SEQUIN TIRDAS NE MERDCANAS VY NEDRRDANLICTAS ADRLICANNA

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON JAPROBADO
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDRECA

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL APROBADO
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMDRLIMIENTA DE L NS TEDMINAG hl:, NECOCIACIAN Cl DRDESHIDIIESTAO Y

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES APROBADO
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

SCOUIN EL DRDAGCDAMA DNEDLIRLICINAND Y DDﬁl\,IIﬁf"If'\l\l D LA I:I\/IDDI:?I\

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO

ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDDOO QN QDR IETIN/Oc DE LA CMDDECA

APROBADO




51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE APROBADO
SATISEACCIAN DE 1 OS CIIENTES

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y APROBADO
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

DENECLI~IN N ACLIEDNAN AN LA DALITICA DE LA D ANIZACIAN

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS APROBADO
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDA~ANAN _CEALIN TIDAC W MEDA~ANANC VY NE DDANLICTAC ADLICANNA

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON JAPROBADO
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CADDEC A

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO

ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDNA AN ADIETIN/AC e | A CNMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RDENCCICIN DEACHEDNAN CAN LA DALTICA DE LA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDCANA _CEAUIN TIDAS NE MEDAANANCS VYV NE DDANICTAC ADLI~ANDNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMRLIMIENTA DE 1L NS TEDMINAS NENECACIACIAN 1 DPEalLDlLIESTA Y

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDOO CQON P IETIN/OC DE LA CMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

APROBADO




51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RDENCCICIN DEACHEDNAN CAN LA DALTICA DE LA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDCANA _CEAUIN TIDAS NE MEDAANANCS VY NE DDANICTAC ADLI~ANDNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMRLIMNMIENTA DE 1L NS TEDMINAS NENECACIACIAN 1 DPEalLDlLIESTA Y

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDOO QN OPIETIN/OC DE LA CMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RENCEICIO DE ACIIEDDA CAN I A DRDALITICA DELA ARG ANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDRCADO SEQUIN TIRDAS NE MERDCANAS VY NEDRRDANLICTAS ADRLICANNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDRECA

APROBADO

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLINMDRLINMIENTA DE 1L NS TEDMINAS DNENECACIACIAN 1 DRDEClLIDlLIESTA Y

APROBADO

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

SCOUINEL DRDAGCDAMA DC DLIRLICINAD VY DRDAMACIAN DNE LA CMDDESA

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDDOO QN QDR IETIN/Oc DE LA CMDDECA

APROBADO




51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RONCCICIN DE ACIIEDNA AN LA DALITICA NE LA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDAADA _CSEAUIN TIDAS NE MEDAANNS VY NE DDANICTAS ADLISANNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDNA AN ADIETIN/AC e | A CNMDDECA

APROBADO

51473 - DISENAR LA DISTRIBUCION DEL ESPACIO EN EL ESTABLECIMIENTO
SEGUNIAS SUPEFREICIES Y FSTRATEGIAS DE EXHIRICION

APROBADO

51474 - DISENAR EL STAND Y LOS ESPACIOS DEL EVENTO SIGUIENDO
NORMAS DE SALUD OCUPACIONAL, SEGUN EL PLAN DE COMUNICACION Y

Cl _TIDAO D DDANLICTA (O CEDY/1

APROBADO

51475 - PRECISAR EL TIPO DE EXHIBICION EN EL PUNTO DE VENTA
TENIENDO EN CUENTA LAS NORMAS DE HIGIENE Y SEGURIDAD

INDLICSTDRIAL SN DALITICA CAOMEDAIAL NE LA CMDDECA N TENNERNAIAC

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RONCCICIN DE ACIIEDNA CARN LA DALITICA NE LA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDCANA _CEAUIN TIDAS NE MEDAANANCS VY NE DDANICTAC ADLISANDNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51477 - REALIZAR CONTRATOS FRENTE A LOS REQUERIMIENTOS DEL
EVENTO CON PERTENENCIA Y DE ACUERDO CON LA REVISION DEL

CLIMDLIMNMIENTA DE 1 NS TEDMINANS DNE NECANCSIACSIAN 1 DDECLIDIIECTA VY

APROBADO




51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES APROBADO
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

cCAUIN EL DRACDAMA DE DRDLRLICIDAD VY DDAOAMACIAN DNE LA CMDDESA

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE |APROBADO

ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDINA AN ADIETN/AC N | A CANMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE 1 QS CIIENTES

APROBADO

51463 - ANALIZAR LA INFORMACION DE LOS PROCESOS CONTABLES Y
FINANCIEROS, PARA ASEGURAR VERACIDAD EN LA RELACION COSTO

RENECCICIN DEACHEDNAN CAN LA DALTICA DELA NDCANIZACIAN

APROBADO

51487 - APLICAR ESTRATEGIAS PARA LA FIJACION DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS Y SERVICIOS CONSIDERANDO EL COMPORTAMIENTO DEL

MEDCANA _CEAUIN TIDAS NE MEDAANANCS VY NE DDANICTAC ADLI~ANDNA

APROBADO

51497 - APLICAR PRUEBAS DE MERCADO A PRODUCTOS O SERVICIOS CON
CALIDAD DE SERVICIO TENIENDO EN CUENTA LAS POLITICAS DE LA

CAMDDECA

APROBADO

51478 - MANEJAR LAS RELACIONES PUBLICAS CON LOS DIFERENTES
ACTORES QUE INTERVIENEN EN EL EVENTO, CON RESPETO POR OTRO Y

SCOUINEL DRDAGDAMA NC DLIRLICINAND VY DRDAMACIAN DNE LA CMDDESA

APROBADO

51469 - ESTABLECER PROCESO DE EVALUACION DEL PLAN DE ACCION DE
ACUERDO CON LOS OBJETIVOS DEL PLAN DE MERCADEO.

APROBADO

51470 - DISENAR INDICADORES Y ESTANDARES DE GESTION DE MERCADEO
CONSIDERANDO LA RELACION COSTO BENEFICIO INTEGRADO, DE

ACLICDNOO QN OPIETIN/OC DE LA CMDDECA

APROBADO

51476 - EVALUAR EL IMPACTO DE LA EXHIBICION SEGUN EL NIVEL DE
SATISEACCION DE1 QS CIIENTES

APROBADO




Funcionario que registro el juicio evaluativo
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